
RAPPORTO BANCA-IMPRESA:
IL RUOLO DEL COMMERCIALISTA

6 Febbraio – 10 Febbraio – 24 Febbraio 1



2

OBIETTIVI DEL CORSO 

• condividere con il Professionista gli strumenti e le metodologie a disposizione delle banche per l’analisi delle 
aziende clienti, facendo emergere i vincoli ai quali le banche devono sottostare 

• fornire al Professionista gli strumenti per valutare l’adeguatezza del debito bancario esistente, il suo costo 
effettivo ed i fattori di rischio

• fornire strumenti operativi di programmazione e pianificazione economica e finanziaria, quali budget e business 
plan, fondamentali per mettere in contatto l’impresa e le banche

DURATA

TIMING

Organizzazione del corso: 
- 3 giornate da 4 ore
- Impostazione a moduli per ogni 

giornata

1 
2 
3 

Avvio: Febbraio 2023
• Lunedì 6.02.2023
• Venerdì 10.02.2023
• Venerdì 24.02.2023 

Rapporto Banca-Impresa: il ruolo del 
Commercialista 

Il corso ha quale obiettivo quello di avvicinare, attraverso la figura fondamentale 
del Commercialista, due mondi spesso distanti: il mondo banca ed il mondo 
impresa.



10 Febbraio 3

MODULO 1 MODULO 2

LA LETTURA DEI DATI ANDAMENTALI DA 
PARTE DELLA BANCA

LA COSTRUZIONE DEL RAPPORTO 
CON LE BANCHE

MODULO 3

ESG E IMPATTI SULLE AZIENDE DAL PUNTO DI 
VISTA DELLE BANCHE

LUNEDI’ 6 FEBBRAIO | 14.00 - 18.00

Accesso al credito: come prepararsi? 
Quali sono le valutazioni che 
l’imprenditore dovrebbe fare? 

BREAK – 15 MIN

VENERDI’ 10 FEBBRAIO | 14.00 - 18.00 VENERDI’ 24 FEBBRAIO | 14.00 - 17.00

1.30h

Valutazione finanziaria d’azienda 

1.00h

Metodologie per la stesura del business 
plan per la banca

1.30h

Le forme tecniche del credito bancario 

1.15h

L’analisi lato impresa del debito bancario 
esistente

1.00h

BREAK – 15 MIN

Il rating bancario

1.30h

Valutazione ESG dell’impresa e percorsi 
di transizione. Il punto di vista della 
Banca e il punto di vista dell’ODCEC

45min+45min

BREAK – 15 MIN

Esercitazione, simulazione del comitato 
crediti
• Richiesta ai partecipanti di 

sottomettere un caso 
• Presentazione, discussione dei casi e 

dibattito sulle possibili aree di 
miglioramento

1.30h
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Lorenzo Gamberi
Head of Business Development, 

illimity Bank

Giuliano Soldi
Commissione Finanza e Controllo di 

Gestione Odcec Milano

Mario Maschietto
Segretario Commissione Finanza 

Odcec Monza e Brianza

MODULO 2

LA COSTRUZIONE DEL RAPPORTO 
CON LE BANCHE

VENERDI’ 10 FEBBRAIO | 14.00 - 18.00

Le forme tecniche del credito bancario 

1.15h

L’analisi lato impresa del debito bancario 
esistente

1.00h

BREAK – 15 MIN

Il rating bancario

1.30h

Emma Ida Rovellini
Digital Lending & Product Management

Specialist, illimity Bank

Amiran Tsintsadze 
Head of Digital Lending & Product 

Management, illimity Bank



La costruzione del
rapporto con le banche

MODULO 2
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