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Il progetto
funziona se
riesce a
raggiungere il
proprio
obiettivo
generale e i
propri obiettivi
specifici.

Per farlo serve 'engagment di:
beneficiari diretti ed indiretti,
stakeholders ma bisogna anche
sapere comunicare i risultati per
produrre I'impatto desiderato
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Quanto vale il piano D&C in un

progetto europeo?

Award criteria

Relevance

Quality of content and activities
Project management
Dissemination

Overall (pass) scores

Award criteria

Relevance

Quality
Impact

Overall (pass) scores

Minimum
pass score

15
15
10
10

70

Minimum
pass score

25
n/a
n/a

70

Maximum
score

30

30

20

20

100

Maximum

score

40

40

20

100




Quale sono i touch point di un
piano D&C?
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llaria Rudisi — consulente bandi
europei, nazionali e PNRR

www.namievolution.com
Linkedin

Instagram
Podcast Dinamica Europa

ilaria@namievolution.com



http://www.namievolution.com/
https://www.linkedin.com/in/ilariarudisinamievolution/
https://www.instagram.com/namievolution/?hl=en
https://anchor.fm/nami-evolution
mailto:ilaria@namievolution.com

