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INTRODUZIONE
� La pianificazione e tutela dei patrimoni ha acquisito un’importanza sempre maggiore nell'ambito delle esigenze delle famiglie e delle imprese italiane (ma non solo) e nell'insieme delle attività a loro supporto di tutte quelle categorie di operatori professionali che, a diverso titolo, svolgono differenti ruoli nel fornire una tipologia di servizio multidisciplinare.
� Tipologia di servizio multidisciplinare (financial, tax & legal) incentrato sulla tutela e valorizzazione del patrimonio, strutturato per la gestione di situazioni patrimoniali complesse, diretto a ricercare ed individuare le possibili soluzioni meglio rispondenti alle esigenze personali e aziendali delle famiglie e delle imprese, in una prospettiva non solo locale e di medio-lungo termine.

� Attività e strumenti finanziari
� Immobili e attività immobiliari
� Azienda e attività di impresa
� Evoluzione e cambiamenti nel tempo
� Attività e passività” lI Wealth Planning. Strumenti a tutela del patrimonio” CNDCEC – FNC 08.2018                http://www.cndcec.it/Portal/Documenti/Dettaglio.aspx?id=cedf9631-773f-4379-b7c7-a9891d94cdab
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I PRINCIPALI AMBITI DI OPERATIVITA'… CHI, COSA, QUANDO, DOVE, PERCHE' ...
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I PROTAGONISTI E LE FASI
� Le famiglie e le imprese si aspettano un'offerta che possa ricomprendere servizi di natura non limitata a specifici ambiti e che includa la gestione del patrimonio nel suo complesso.
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LA CENTRALITA' DI FAMIGLIE E IMPRESESoluzioni combinate funzionali alle esigenze del cliente, della sua famiglia e dell'impresa:
� soluzioni professionali (Dottori Commercialisti, Avvocati, Notai, …)
� soluzioni bancarie, finanziarie e di Fiduciaria (Banche e intermediari finanziari, Compagnie assicurative, Fiduciarie).

Attività di Family Office
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UN APPROCCIO INTEGRATO
� Impostazione di gestione del patrimonio complessivo mediante un approccio integrato per gli attivi nel loro insieme detenuti dal cliente, dalla sua famiglia e nell'impresa.

Italia / Estero
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LA CONDIVISIONE DELLE INFORMAZIONI
� E’ di importanza fondamentale la condivisone con il cliente della sua situazione personale, della composizione della sua famiglia (ristretta e/o allargata), della strutturazione dell’impresa e degli aspetti relativi alla composizione qualitativa e quantitativa del suo patrimonio.

ASPETTI DI INTERNAZIONALITA’analisi da condurre da un punto di vista:
� soggettivo: residenza e familiari in Italia o all'Estero
� oggettivo: patrimonio in Italia e all'Estero.
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I PRINCIPALI STRUMENTI DI PIANIFICAZIONE
� Tra le principali tematiche e strumenti di pianificazione possiamo ricondurre ...
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… e diversi altri in funzione delle diverse esigenze della persona, della sua famiglia e dell'impresaALTRI POSSIBILI STRUMENTI E SOLUZIONI
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L'IMPLEMENTAZIONE E IL MONITORAGGIO DELLE SOLUZIONI
� I cambiamenti continui del contesto economico e sociale richiedono di valutare rischi (esogeni ed endogeni) ed opportunità con un approccio non solo reattivo ma             proattivo nella ricerca di soluzioni e nel loro monitoraggio nel tempo.
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LE SOLUZIONI DI LIFE INSURANCE
� Il contratto di assicurazione sulla vita è definito nell’articolo 1882 del Codice Civile come quel “… contratto col quale l'assicuratore, verso pagamento di un premio, si obbliga … a pagare un capitale o una rendita al verificarsi di un evento attinente alla vita umana.”
� I rami vita

� RAMO I: Assicurazioni sulla durata della vita umana.
� RAMO III: Assicurazioni le cui prestazioni principali sono direttamente collegate al valore di quote di organismi di investimento collettivo del risparmio o di fondi interni ovvero ad indici ed altri valori di riferimento (ad esempio “unit linked” e “index linked”).
� MULTIRAMO (RAMO I e RAMO III)

� I soggetti delle polizze vita
� Contraente: è il soggetto persona fisica (normalmente coincidente con l’Assicurato) o anche un soggetto diverso da persona fisica, che stipula il contratto assicurativo con la Compagnia e si obbliga a pagare il premio. 
� Assicurato: è il soggetto (necessariamente persona fisica) sulla cui vita viene stipulato il contratto (ossia rispetto al quale si valuta il verificarsi o meno dell’evento morte).
� Beneficiario/i: è il soggetto che è destinatario della liquidazione della polizza al verificarsi dell’evento. E’ designato dal Contraente che (salvo alcune eccezioni) può revocare o modificare la designazione. 
� Compagnia di assicurazione: è la società che si assume il rischio e si obbliga a pagare quanto dovuto al beneficiario/i al verificarsi dell’evento.
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LE PRINCIPALI CARATTERISTICHE (1/2)
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LE PRINCIPALI CARATTERISTICHE (2/2)


