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Modello di business delle BCC: punti di 
debolezza alla luce dell’evoluzione tecnologica
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Punti di debolezza
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Il modello BCC e il mercato bancario
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La necessità di un cambiamento

«Ciò non significa che le BCC debbano abbandonare la
propria vocazione localistica e la vicinanza (anche fisica)
alla clientela, ma il loro modello di business andrà
modificato per assicurare che i servizi offerti alle
comunità del territorio siano al passo coi i tempi e con i
cambiamenti tecnologici e comportamentali.»*

*Intervento a cura di Carmelo Barbagallo, Capo Dipartimento Vigilanza Bancaria e Finanziaria della Banca d’Italia, al convegno dal titolo «La riforma delle
Banche di Credito Cooperativo: presupposti e obiettivi», Napoli, 9 ottobre 2018
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Le linee guida per una possibile evoluzione del modello

«Gli stessi processi di erogazione e gestione del credito,
pur continuando a valorizzare i vantaggi informativi della
prossimità e della conoscenza personale dei prenditori,
dovranno essere ammodernati e resi più efficienti,
specie sotto il profilo della disponibilità e qualità dei
dati e dell’adeguatezza del loro trattamento nei processi

di gestione e di monitoraggio delle relazioni
creditizie.»*

*Intervento a cura di Carmelo Barbagallo, Capo Dipartimento Vigilanza Bancaria e Finanziaria della Banca d’Italia, al convegno dal titolo «La riforma delle
Banche di Credito Cooperativo: presupposti e obiettivi», Napoli, 9 ottobre 2018



Dr. Matteo De Maio 

L’evoluzione del modello di business delle LSI crea 
delle opportunità per il Dottore Commercialista?


