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Situazione strutturale e forze di mercato
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Il ciclo cash to cash delle imprese italiane
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Elaborazione dati di bilancio: Osservatorio SCF Politecnico Milano
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La situazione del credito

Credito bancario a breve termine

insufficiente
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Elaborazione dati Banca d’ltalia

ORDINE DEI
DOTTORI COMMERCIALISTI E DEGLI
@ ESPERTI CONTABILI
M I 15 A N =]

FONDAZIONE

COMMERCIALISTI
ODCECJd MILANO



Lumber: last 3 years price rebased
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Entrate ed uscite di
cassa incerte

L'elevata volatilita del prezzo e della
disponibilita delle materie prime, cosi
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End-to-end transit time for China-U.S. ocean freight
(in days)
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Digitali, complementari, flessibili.

LE SOLUZIONI FINTECH
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Fintech per la finanza di filiera (SCF)

Si tratta di soluzioni nativamente digitali che consentono a
un‘impresa di finanziare il proprio Capitale Circolante
facendo leva sul ruolo che essa ricopre all'interno della
Supply Chain in cui opera e sulle relazioni con gli altri attori
della filiera

« Invoice Trading
« Dynamic Discounting
o Supplier Credit Card
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Invoice Trading

Workinvoice gestisce il mercato
digitale italiano dei crediti
commerciali, che consente alle
aziende italiane di cedere le proprie
fatture ad investitori istituzionali, in
maniera rapida, flessibile e
trasparente.

Operativa dal 2014 ha consentito a
migliaia di aziende di anticipare fino
a 150 giorni i loro incassi, senza
generare nuovo indebitamento.

NMWORKINVOICE.IT

STRUMENTO

Cessione del credito a titolo definitivo (pro soluto) con
notifica via PEC al debitore

ACQUIRENTE

Investitori istituzionali

FLUSSI

90% alla cessione

Il rimanente al saldo della fattura

Commissione pagata al momento della cessione
GARANZIE RICHIESTE

Nessuna
[l | [0
0 6-6 —
Non € un Migliora gli Un canale Completamente
finanziamento indicatori di addizionale di flessibile per
bilancio liquidita gestire il ciclo
c2C
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Dynamic Discounting

C2FO e la piu grande piattaforma
online per il capitale circolante,
serve oltre un milione di aziende in
tutto il mondo che rappresentano
oltre 10.500 miliardi di dollari di
fatturato annuo.

Le sue soluzioni aiutano le aziende,
i loro fornitori e i loro clienti ad
avere un maggiore controllo sul
loro flusso di cassa - su richiesta,
quando ne hanno bisogno.

) C2FO

Il Dynamic Discounting € una soluzione che offre ai fornitori la
possibilita di ricevere un pagamento anticipato in cambio di
uno sconto sulla fattura.

I fornitori possono accedere a finanziamenti a costi inferiori
rispetto a quelli che potrebbero ricevere altrimenti, sfruttando
il capitale circolante per investire nella crescita e
nell'innovazione.

I clienti/debitori, nel frattempo, possono ottenere un
interessante rendimento privo di rischi sulla loro liquidita in
eccesso.

Dynamic Discounting programme

‘ between buyer and service provider ’
Buyer submits invoice to \“\

DD Service provider A -
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[ Dosevice Provider submits earlier —

payment date to Buyer IS
BUYER Service Provider

1 sellerpresentsinvoiceto buyer !
sellerselectsinvoices for earl

E Buyer pays discounted invoice rearly
amount at earlierdate payment from DD Service provider

SELLER
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asso di conoscenza e adozione delle
soluzioni SCF

O Le Piccole e Medie imprese hanno sofferto Tasso di conoscenza soluzioni
particolarmente la crisi legata al Covid19, e innovative SCF | Confindustria Cuneo
sono quindi le imprese che hanno maggiore 20

bisogno di accesso a canali di liquidita
alternativi e complementari

60
Q Il mercato del Supply Chain Finance rimane
ancora per larga parte non servito e spesso 50
sono proprio le PMI ad essere fuori dal
mercato 40

O L'82% delle imprese del campione non ha
ancora adottato alcuna soluzione di Supply 30
Chain Finance, spesso perché NON
CONOSCONO QUESTI STRUMENTI

20
O Le soluzioni adottate dalle imprese sono
ancora soluzioni tradizionali spesso molto 10
costose ed estremamente rigide
0
Si No, ma siamo No
interessati
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NWORKINVOICE.IT

Piazza San Camillo De Lellis 1 - Milano

+39 02 8689 1072

info@workinvoice.it

www.workinvoice.it

SNOJONGXO,

linkedin.com/company/workinvoice
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https://www.linkedin.com/company/workinvoice/
http://www.workinvoice.it/

