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M&A Trend

1 
Tassi ai minimi 

storici

2
Liquidità 

abbondante in 
cerca di 

investimenti

3
Multipli ai 

massimi in molti 
settori economici

4
Leva finanziaria 
elevata concessa 
dai finanziatori

5

Numero elevato di 
operazione sia 

sell che buy side

6
PIR

7
AIM

8
Family Office

Club Deal
SPAC

9
Interesse verso le 

SME

10

Internazionalizzaz
ione
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Inquadramento

A chi può 
interessare?

Quanto può 
valere?

Quale 
processo?

Chi mi può 
seguire?
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Snodi chiave 

Valutazione 

e Business Plan
Ricerca 

Investitori

Blind Teaser

NDA

Clean IM

LOI Due Diligence 
(VDR)

Negoziazione

SPA

Closing
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Valutazione

Valore : 

Multipli

Transazioni comparabili

DCF

Prezzo :

Natura investitore

Rapporti di forza

Sinergie

Strategia
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Teaser / Information Memorandum

Business 
description

Sector 
overview

Financial 
overviewMgt & Org
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Due Diligence

Financial
Business, 

organizzazione e 
processi chiave

Legal / Tax Ambientale e IT

Due Diligence
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Financial Adviser

1
• Ricerca e selezione Investitori
• Valutazione e fattibilità

2

• Teaser (Blind/Clean) & Nda
• Definizione operazione e timing
• Contatto Investitori

3

• Gestione Investitori
• Supporto a DD
• Coordinamento VDR / Q&A
• Supporto a negoziazione


