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PERCHE LA GENERAZIONE MILLENNIALS
STANNO ARRIVANDO I MILLENNIALS

 Defininiamo Millennials le persone nate tra il 1980 e il 2000 (al momento hanno tra i 18
e i 38 anni)

| Millennials sono la piu grande generazione della storia: piu di 2 miliardi di persone
nel mondo, che rappresentano il 33% della popolazione globale

Baby Boomers Silent Gen.
1.16bn 0.29bn

Born Born Born Born Born Born
2000 -1997 1996 -1990 1989 -1980 1979 -1965 1964 -1946 1945 -1935

15-18 19-25 26-35 36-50 51-69 70-80

Fonte: World Population Prospects: The 2015 Revision
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U.S. population in mn

PERCHE LA GENERAZIONE MILLENNIALS
LA PIU GRANDE GENERAZIONE EMERGENTE DI SEMPRE

* Negli Stati Uniti, i Millennials hanno appena superato i Baby Boomers, rispettivamente
75.4 milioni di persone (tra i 18 e i 38 anni) contro 74.9 milioni (trai 51 e i 69 anni)
secondo l'ultima stima del Census Bureau Americano

Proiezione della popolazione americana per | Millennials americani saranno la maggioranza della
genenerazione 2015-2050 forza lavoro
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60 / . Next Gen
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Millennials (15-35) e Generation X (36-50)
Baby Boomers (51-69) === Silent Gen (70-80)

Fonte: U.S. Census Bureau, Population Division December 2014
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PERCHE LA GENERAZIONE MILLENNIALS
UNA NUOVA FONTE DI RICCHEZZA

» || reddito totale dei Millennials € stimato
essere $18.400 miliardi nel 2015 ed &
previsto raggiungere $32.000 miliardi nel
2030 (fonte: Merrill Lynch)

=  Negli Stati Uniti il reddito annuale dei
Millennials & previsto possa raggiungere
$8300 miiardi nel 2025

: = | Millennials sono la piu grande forza
Millennials are lazy, entitied narcissists lavoro negli Stati Uniti che vale $1300
who still ive with their parents miliardi in spesa del consumatore con un
Why they'll save us all : reddito medio per famiglia di 60.000%

(fonte: Merrill Lynch).
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PERCHE LA GENERAZIONE MILLENNIALS
MILLENNIALS TREND
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Fonte: DECALIA AM
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NATIVI DIGITALI
DALL'INTERNET 2.0 AI MILLENNIALS 2.0

« Generazione “Nativi Digitali”: il 94% dei Millennials ha un cellulare (fonte: Pew Research)

 Mai disconnessi: $1000 miliardi potenziale e-commerce (fonte: BofA Merrill Lynch
Research)

« Generazione dei videogiochi: i Millennials rappresentano 1/3 degli utenti di videogiochi. Il
mercato € previsto essere 100 miliardi di dollari nel 2017 (fonte: Digi Capital)

% di Millennials che possiedono dispositivi digitali Chi gioca con i videogame

100% — 94%

90%
80% 70%  69%
70% 63%
60% 25% ®Under 18
50% years
40% @ 18-35 years
30% 036-49
- ears
20% 12% 12% /
10%
0%
Cell Laptop Ipodor Game Desktop Book  Tablet
Phone computer MP3 console computer reader (like
player Ipad)
Fonte: Pew Research, American Life project Fonte: Entertainment software association 2015
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SHARING ECONOMY
CONDIVIDERE E’ LA SOLUZIONE

« I Millennials sono riluttanti a comprare prodotti come musica, video e macchine. Loro preferiscono
piuttosto prendere in prestito e per questo si € diffusa la cosidetta sharing economy.

«  Le piu grandi start-up nella Silicon Valley sono Airbnb & Uber

*  Un mercato stimato di $335 miliardi nel 2025

Previsione della crescita dei ricavi nei 5 settori principali della

% di Americani che usano qualche tipo di sharing economy sharing economy nel 2025 (miliardi di dollari)

Purchased used or second-hand goods online 50% 400
Used programs offering same-day or expedited... 41% Sharing economy sector B Traditional rental sector
Purchased tickets from online reseller 28% 350
Contributed to online fundraising project 22% 300
Purchased handmade or artisanal products online 22% 250
Used ride hailing apps 15%
Used online home-sharing services 11% 200
Ordered delivery of groceries online from local store 6% 150
Hired someone online for errand/task 4% 100
Worked in a shared office space 4%
Rented clothing, other products for a short time... . 2% 50
0% 20% 40% 60% 0
Fonte: Pew Research center Survey conducted Nov. 24 - Dec. 21 2015 "Shared, Collaborative Fonte: PwC 2013 2025

and On demand: The new digital Economy"”
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STILE DI VITA
DIMMI COSA MANGI E TI DIRO CHI SEI

« Nelle classifiche il mangiar sano é ai primi posti tra i Millennials (fonte: sondaggio Nielsen)
« Il mercato salute & benessere € stimato raggiungere $1100 miliardi nel 2019 (fonte: Euromonitor)
« I Millennials monitorano la propria salute attraverso le attivita fisiche e le abitudini alimentari

Salute & Benessere al top delle preoccupazioni dei
Mlllennials Scarpe connesse NIKE & dashboard di Fitbit

Q: For each categories indicate if you think you will increase or decrease
your spending over the next 12 months?

Rank and category Increase Decrease
1. Fresh fruits and vegetables 37% 8%
2. Organic food 25% 9%
3 3. Natural products 23% 10%
= 4. Environmentally Friendly home cleaning 20% 10%
items
5. Fresh meat 19% 10%
46. Soda 7% 27%
s 47.Apps 8% 30%
E 48. Handbags 6% 29%
g 49. Luxury brands 9% 34%
50. Restaurants 9% 42%

Fonte: Boston Consulting Group Global Consumer Sentiment, Survey of US Millennials’ Saving and spending intentions
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ISTRUZIONE
LA PENNA E’ PIU POTENTE DELLA SPADA

 Piu Millennials hanno una laurea rispetto a tutte le altre generazioni di giovani
adulti: il 47% dei Millennials Americani hanno conseguito un titolo postlaurea
(fonte: Current Population Survey; CEA calculations)

|l mercato della Formazione mondiale & previsto crescere a $5900 - 7800 miliardi nel
2017 (fonte: GSV Advisors, BofA Merrill Lynch estimates)

« Un aumento “dell’educazione fai da te”, sanno che devono essere proattivi nel loro
apprendimento e che il digitale € una parte di esso

Cosa € importante per il futuro secondo i Mlllennials

45%
40%

35%
30%
25%
20%
15%
10%

5%

0%

Accessto  Protecting Eliminating Providing Promoting

quality of the poverty basic food sustainable

education environment shelter energy
Fonte: Telefonica
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FINTECH
I MILLENNIALS LONTANI DALLE BANCHE TRADIZIONALI

« La crisi finanziaria del 2008 ha avuto un forte impatto sui Millennials: 6 persone su 10
pensano che le grandi banche non siano adatte per servire la loro generazione

« I Millennials sono piu propensi a considerare soluzioni di pagamento non tradizionali

«  58% dei Millennials vorrebbe prendere in prestito denaro da amici o familiari, piuttosto che da
banche (fonte: Cassandra Reports 2015)

Millennials e settore bancario

Already Using or Very Likely to I 2%
Use Peer-to-Peer Lending 23%

Already Using or Very Likely to - 8%
Use Mobile Payment Providers 329%,

Already using or very likely to use _ 27%
non-traditional payment 0
companies 52%

0% 10% 20% 30% 40% 50% 60%
Fonte: Fair Isaac Corporation survey. 2014. Base: 18-24
m Baby Boomers (50+) Millennials (18-34) (n=76), 25-34 (n=143), 50+ (n=503).
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EXPERTISE NEI TREND DI CONSUMO
UN TEAM DEDICATO AI TREND DI CONSUMO

Clément MACLOU, CIIA, Citywire AA

Lead portfolio manager

Clément Maclou ha raggiunto DECALIA nel 2016. Si & specializzato nei trend di consumo ed & gestore principale del fondi DECALIA Millennials
e DECALIA Silver Generation. Prima di DECALIA, Clément ha trascorso 11 anni con CPR Asset Management (gruppo Amundi). Ha co-gestito
uno dei piu grandi fondi azionari al mondo dedicati al tema dell'invecchiamento demografico. Clement ha conseguito un master in

International Business presso IAE in Aix-En-Provence ed ha la qualifica SFAF. A Clément Maclou & stato riconosciuto il rating Citywire AA.

Damien WEYERMANN, CFA

Deputy portfolio manager

Damien Weyermann ha raggiunto DECALIA nel 2016. Ha la responsabilita dell’analisi inter-settoriale per i principali mercati azionari ed &
secondo gestore dei fondi DECALIA Millennials e DECALIA Silver Generation. Damien ha pil di 15 anni di esperienza come analista azionario e

gestore. Ha lavorato per Lombard Odier, Bank Vontobel, Lloyds e Coutts. Damien ha conseguito un laurea in Economia Aziendale & Politica

presso I'Universita di Ginevra. Ha la qualifica CFA dal 2004.

Walid Azar Atallah

Portfolio manager

Walid Azar Atallah ha raggiunto DECALIA nel 2016. Walid ha lavorato 3 anni a CPR Asset Management all'interno del team
azionario tematico. Ha conseguito un Master in trading and risk management presso INSEEC Business School di Parigi ed

una laurea in Economics alla Saint Joseph University di Beirut.
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UNIVERSO DI INVESTIMENTO
SETTORI PROPRIETARI MILLENNIALS

« Il team d'investimento di DECALIA ha definito 8 settori proprietari che daranno

accesso al tema Millennials:

E-Life
Cibo & Videogiochi-&
Bevande Intrattenimento
Salute & -
Benessere Fintech
Tempo-Libero Transizione
e Stile Energetica
Istruzione
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UNIVERSO DI INVESTIMENTO DECALIA
UN APPROCCIO GLOBALE

«  L'universo investibile di DECALIA Millennials &€ composto da 450 societa nel mondo: 240 negli
Stati Uniti, 80 in Europa, 90 nei mercati Emergenti e 40 in Giappone.

GEOGRAPHICAL BREAKDOWN

m North America 55%  ® Europe 20%  ® Emerging 17,5% ¢ Japan 7,5%

Fonte: DECALIA AM
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UNIVERSO DI INVESTIMENTO
MAGGIORE CRESCITA, STESSO RISCHIO

«  Durante l'ultimo ciclo economico, l'universo d'investimento Millennials ha generato un significativo
premio in termini di crescita con un beta simile al benchmark, creando una solida base per la nostra

strategia.

Tasso di crescita delle vendite

16,00% Media universo Millennials
14,00% Media Indice MSCI World
12,00%
10,00%
8,00% |

Universo Millennials- Beta

6,00%

4,00%

2,00% I | | I I
0,00% I

> 00% 200020012002200320042005200620072008 092010201120122013201420152016
-2,00%

-4,00%
® MSCI World Index Millennials Universe

Fonte: DECALIA AM, Date: 30/07/2016

FinTech 1.29
Transizione energetica 1.04
E-Life 1.00
Tempo libero & Stile 0.98
Gaming & Intrattenimento 0.93
Salute & Benessere 0.86
Cibo & Bevande 0.80
Istruzione 0.75
Universo Millennials beta 0.96
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UNIVERSO DI INVESTIMENTO
UN UNIVERSO D'INVESTIMENTO RESILIENTE

- L'universo Millennials offre migliori opportunita di crescita e maggiore visibilita rispetto al resto del
mercato, come risulta dagli indicatori di crescita degli utili per azione

Crescita Utili per Azione: Universo Millennials vs MSCI World

30,00%

Media universo Millennials 14.24%
25,00% Media Indice MSCI World 9.73%
20,00%
15,00%

10,00%
5,00% | I I | I
0,00% I

1999 2000 2001 2002 2003 2004 2005 2006 2007 08 2009 2010 2011 2012 2013 2014 2015 2016
-5,00%

® MSCI World Index Millennials Universe

Fonte: DECALIA AM, Date: 30/07/2016
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UNIVERSO DI INVESTIMENTO
ESEMPI DI TITOLI

Millennials

Settori proprietari Esempi di societa investibili

s
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DECALIA MILLENNIALS

POSIZIONAMENTO DEL PORTAFOGLIO 1/4

Ripartizione dei settori proprietari

Totalmente dedicato ai Millennials con una bassa sovrapposizione con gli indici
azionari globali.

Active share del 90%.

30%
27%
25%
20%
15%
1%
10%
5%
0%
E-Life

Entertainment

15%

4%

Gaming &

15%

1%
[ |
FinTech

Settori relativi alla tecnologia
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DECALIA MILLENNIALS
POSIZIONAMENTO DEL PORTAFOGLIO 2/4

Breakdown Geografico

70,0%
63,1%

60.,0% 55,3%
50,0%
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Others

Fonte: DECALIA 31/05/2018
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DECALIA MILLENNIALS
POSIZIONAMENTO DEL PORTAFOGLIO 3/4

Ripartizione per capitalizzazione di mercato

50,0%
45,8%

45,0% 42,8%

40.0% 39,4%
35,0%

30,0% 28,1%

25,0%

0,
20,0% 16.8%

. 14,6%
15,0% 12,5%

10,0%

5,0%
0,3%

0,0%
Mega Cap (>50 USD Bn) Large Cap (USD 10Bn- Mid Cap (USD 2Bn-10Bn)  Small Cap (< USD 2Bn)
50Bn)

. . . -
Decalia Millennials MSCI World Fonte: DECALIA 31/05/2018
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DECALIA MILLENNIALS

POSIZIONAMENTO DEL PORTAFOGLIO 4/4

Prime 10 posizioni

Company Proprietary Sector Weight
Shiseido Company,Limited Leisure & Style 2.09%
Electronic Arts Inc. Gaming & Entertainment 1.99%
Estee Lauder Companies Inc. Class A Leisure & Style 1.97%
Booking Holdings Inc. Leisure & Style 1.82%
Planet Fitness, Inc. Class A Health & Wellness 1.81%
Start Today Co., Ltd. Leisure & Style 1.76%
F5 Networks, Inc. E-Life 1.75%
Mastercard Incorporated Class A FinTech 1.73%
Microsoft Corporation E-Life 1.70%
Basic-Fit NV Health & Wellness 1.70%,

Parametri chiave

DECALIA Millennials MSCI World

Market Capitalization - USD Millions 93 435 146 903
# of Securities 74 1644
Dividend Yield 0.70% 2.30%
Price/Earnings FY1 22.9 15.9
Est 3-5 Yr EPS Growth 21.2% 12.2%
Price/Book 4.9 2.3
ROE 18.0% 17.1%
Net debt/EBITDA -0.68 1.2

Fonte: DECALIA 31/05/2018
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DECALIA MILLENNIALS

RISULTATO DAL LANCIO DEL FONDO

COMMERCIALISTI

140
130 Clement Maclou prende la
gestione del fondo DECALIA
Millennials
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Anno Fondo Annualizzato Fondo

2018 2.45%

2017 +27.21%

2016 -0.78% 3Y N.A.

Dal lancio +27.21% 5Y N.A.

Cumulato Fondo Fondo

™ +1.54% Y N.A.

3M -0.45% 3Y N.A.

6M +2.79%

Fonte: DECALIA 31/05/2018
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DECALIA MILLENNIALS
ANALISI SOTTO-TEMI 2017

Commercio Elettronico Vs

Videogiochi e Realta Virtuale Commercio tradizionale

Take Two I 126 %

PayPal —— 92 %
iX
Square Enix 80% Start Today —— 737
Activision Blizzard I /4% Amazon I 56%
Tencent NN 54% Alibaba —— 4%
Electronic Arts I 35% Zalando 18%
° MercadoLibre -16% m—
NVIDIA 1. 23% Boohoo -27% =
0% 50% 100% 150% -50% 0% 50% 100%
Sicurezza Informatica Futuro della Mobilita
Trend Micro I 26% Faurecia I 40%
Symantec I 20% Tesla I 20%
Check Point Software I 18% TE Connectivity I 19%
F-Secure . 0% Delphi . 18%
Palo Alto -2% | Autoliv-5% Il
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DECALIA MILLENNIALS
PROSPETTIVE SOTTO-TEMI 2018

Abbiamo gia preparato il terreno per il 2018 realizzando profitti sulla maggior parte dei nostri
sotto-temi e aperto nuove posizioni nei seguenti nuovi quattro sotto-temi:

Mangiar Sano: Capitalizzare sui trend del cibo organico in un contesto di crescente
. consapevolezza riguardo origini, sicurezza e spreco degli alimenti

b Sport: i Millennials sono la generazione piu attiva per quanto riguarda gli sport; i
' produttori di attrezzistica e le palestre ne saranno i piu grandi beneficiari

Istruzione: poiché le rette universitarie raggiungono i nuovi massimi, i Millennials hanno
iniziato una rivoluzione sconvolgendo il classico trio dell’istruzione: Classe, Penna e Carta
in favore dell’E-Learning

Cosmetici: Selfies, Velfies, Snapchat, Instagram e tutti i social media richiedono ai
Millennials di apparire sempre al meglio
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DECALIA MILLENNIALS
CASO D'INVESTIMENTO

=  Tematica Millennials:
« Uno dei piu potenti trend di consumo nel mondo
«Non é ciclico e non dipende dal ciclo economico o da budget governativo

- Una fonte di crescita permanente che € particolarmente entusiasmante in un ambiente a bassa
crescita economica e bassa visibilita

« Universo d'investimento DECALIA Millennials :

« Totalmente dedicato ai Millennials con una bassa sovrapposizione rispetto agli indici azionari
globali

- Crescita piu alta rispetto ad un tradizionale fondo azionario
« Aperto a nuovi trend di consumo emergenti dalla tematica Millennials

«  Fondo DECALIA Millennials:
» Gestito da uno specialista dei trend di consumo e dal suo team
«  Processo d'investimento dinamico che offre diversificazione e decorrelazione
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DISCLAIMER

1/ presente e un documento di marketing che riflette 'opinione di DECALIA alla data di emissione dello stesso. Non é destinato alla distribuzione, alla pubblicazione o all'uso in
giurisdizioni in cui tale distribuzione, pubblicazione o uso sarebbe illegittimo, né é rivolto a qualsiasi persona o entita alla quale non sarebbe consentito indirizzarlo.

Sono stati fatti sforzi ragionevoli per garantire che il contenuto del presente documento si basi su informazioni e dati ottenuti da fonti attendibili. Tuttavia, DECALIA non verifica
tali informazioni, né puo garantirne laccuratezza o la completezza. DECALIA e la SICAV non accettano alcuna responsabilita e non rilasciano alcuna dichiarazione, garanzia o
promessa, esplicita o implicita, in merito a qualsiasi informazione, previsione o opinione contenuta nel presente documento, o in merito ad errori, omissioni o inesattezze. Le
Iinformazioni contenute nel presente documento sono soggette a modifiche senza preavviso. DECALIA e la SICAV non si impegnano ad aggiornare il documento, né a correggere
eventuali inesattezze che dovessero emergere.

Questo documento puo menzionare rendimenti passati degli investimenti. I rendimenti passati non sono indicativi di quelli attuali o futuri. 1/ valore degli investimenti puo
aumentare o diminuire. Il capitale investito puo essere a rischio e vi é la possibilita che il capitale iniziale non venga restituito in tutto o in parte. Inoltre, i dati dei rendimenti
contenuti nel presente documento non tengono conto delle commissioni e delle spese addebitate al momento della sottoscrizione e del rimborso di titolj, né di eventuali imposte
applicabili. Le variazioni nei tassf di cambio possono causare aumenti o diminuzioni nei guadagni.

Tutte le dichiarazioni diverse da quelle relative a fatti storici contenute in questo documento sono "dichiarazioni previsionali". Le dichiarazioni previsionali non sono garanzia
di rendimenti futuri. Le previsioni finanziarie contenute nel presente documento non rappresentano previsioni o bilanci, ma sono esempi puramente illustrativi elaborati sulla
base di aspettative e supposizioni che potrebbero non realizzarsi.

1/ rendimento effettivo, i risultati, la situazione finanziaria e le potenzialita di un investimento possono differire di fatto da quelli espressi o impliciti nelle dichiarazioni previsionali
contenute in questo documento, poiché i rendimenti proiettati o mirati sono intrinsecamente soggetti ad incertezze significative di natura economica, di mercato e ad altre
incertezze che possono influire negativamente sui rendimenti. DECALIA e la SICAV declinano qualsiasi obbligo di aggiornare le dichiarazioni previsionali alla luce di nuove
informazioni, eventi futuri o altro.

1/ regime fiscale di qualsiasi investimento dipende dalle circostanze individuali e puo essere in futuro soggetto a modifiche.

I/ presente documento ha soltanto scopo informativo e/o pubblicitario. Non dovrebbe essere letto come una consulenza o una raccomandazione ad acquistare o vendere qualsiasl
titolo, se non diversamente specificato. Non sostituisce il Prospetto o qualsiasi altro documento legale che puo essere ottenuto gratuitamente presso la sede legale della SICAV o
presso DECALIA. Le opinioni qui contenute non tengono conto delle situazioni, degli obiettivi o delle esigenze dei singoli investitori. Ogni investitore deve prendere
autonomamente le proprie decisioni in merito ai titoli o strumenti finanziari menzionati nel presente documento, cosi come valutare da sé il valore o lidoneita di qualsiasi
investimento. Gli investitori sono invitati a leggere attentamente le avvertenze sui rischi e le disposizioni presenti nel Prospetto o in altri documenti legali rivolgendosi ad un
proprio consulente finanziario, legale e fiscale.

1/ documento non costituisce né un'offerta né una sollecitazione ad acquistare, sottoscrivere o vendere qualsiasi valuta, prodotto o strumento finanziario, né ad investire o a
partecipare a una particolare strategia di negoziazione in qualsiasi giurisdizione in cui tale offerta o sollecitazione non sia autorizzata, o a qualsiasi persona alla quale non sarebbe
consentito rivolgere tale offerta o invito.

1] presente documento é confidenziale ed destinato solo ad essere usato dalla persona a cui é stato consegnato,; non puo essere riprodotto (in tutto o in parte) o consegnato ad
altre persone, senza la previa approvazione scritta di DECALIA.

DECALIA é autorizzata e regolamentata in Svizzera da parte dell Autorita di Vigilanza sui Mercati Finanziari. A maggio 2015, DECALIA é stata autorizzata da parte della FINMA,
l'autorita di regolamentazione svizzera, alla gestione dei fondi di investimento ai sensi della LICol (Legge sugli Investimenti Collettivi di capitale).
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