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La banca senza la banca

La finanza digitale per I'ottimizzazione del
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Agenda

« I nuovi strumenti di finanza alternativa e digitale

« I prodotti di Credimi

Il factoring digitale
- Il Credito di filiera digitale

« Alcuni clienti di Credimi
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Le fasi della vita di un impresa sono different
e in continua evoluzione

o
Espansione
Consolidamento Internazionale

Diversificazione
Fusioni e/o
Acquisizioni
Crisie
ristrutturazione




E portano esigenze finanziarie molto different

. Capitale dirischio paziente ed esperto

. Investimenti (spesso modesti) con incertezza significativa
_ . Investimenti crescenti e sempre piu consistenti
Crescitae *  Finanziamento del circolante, e potenzialmente della filiera
consolidamento . Necessita di poter gestire crescita ma anche volatilita —inizio del contributo

dell’autofinanziamento (nei casi pit semplici e virtuosi)

. Nuovi investimenti, ritorno dell’incertezza e del rischio —base per la crescita ulteriore

Diversificazione o - . .
. Lettura dei risultati aziendali diventa piu complessa

. Irrobustimento del bilancio cresce di importanza
Espansione . Gestione della tesoreria e del circolante sempre pit importanti e critiche
Internazionale . Investimenti intangibili sempre pil importanti (know-how, reti distributive, persone, marchi,

reputazione)

Fusioni e/o . Disponibilita di fonti di finanza appropriate diventa requisito indispensabile
Acquisizioni ¢ Valutazione, analisi, consulenza, richiedono supporti esterni significativi
. Finanza elemento chiave per competere

Crisi e *  Necessita di supporto fortemente esperto e specializzato
ristrutturazione . Necessita di pacchetti finanziari articolati e disegnati ad hoc (equity, debito con livelli multipli
di seniority, debito tradizionale)
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Gli strumenti di finanza d'impresa sono molto
piu numerosi che in passato

consolidamento

Diversificazione

ristrutturazione

Crescita e

Espansione
Internazionale

Fusioni e/o
Acquisizioni

Crisie

£

]

i . Revoca e autoliquidanti

i Factoring

i Leasing

i . Mutui Ipotecari/Chirografari

,'f‘ \\
I
]

i

E . Trade Finance

. Factoring internazionalie

i . Leveraged & Syndicated Loans
1o Linee di credito multipurpose
i

1

1

i

)

‘\ 'J
If _____________________________
i . Ristrutturazioni e conversioni del
i debito

Finanza bancaria

. Finanza agevolata
. Programmi speciali per startup

Mercati dei capitali e

finanza privata

bl Fondi Venture Capital ‘}
i i . Fondi sviluppo regionale i
p\o___ _BusinessAngels . /
N ST "‘\‘
i i
i i . Fondi Growth Capital i
Il IPO mercati di primo accesso (es. |
P AIM) |
11 1
1 l 1
i “ ’t
1 l” “i
i :
P Emissioni obbligaz. tradizionali !
H E . Minibond H
i e Private Equity i
! i Fondi di Credito !
i P IPO mercati principali i
I SPACs H
11 1
i :
:‘I “\ ‘r‘l
N T Y
! i . Fondi di Turnaround !
i e Fondi di Special Situations i

Finanza digitale

Crowdfunding \i
Initial coin offerings (I1CO) i

. Digital Invoice Financing i
. Digital Business Lending !
. Digital Supply Chain i
Finance i

~
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Cos’e Credimi

Credimi € una piattaforma digitale per I’ottimizzazione del capitale circolante
rivolta alle aziende italiane

L]

* Ad oggi Credimi offre una serie di soluzioni di factoring digitale per la cessione
delle fatture attive e un prodotto di credito di filiera digitale dedicato alle grandi
aziende che vogliono supportare la propria filiera (lato fornitori o clienti)

&

Lanciata a fine 2016 Credimi & stata la piattaforma di digital lending che ha registrato la

maggiore crescita tra tutti i competitor dell’Europa continentale nel primo trimestre
- 2018

P

Credimi € una Societa per Azioni iscritta all'albo degli intermediari finanziari ex art
106 T.U.B.
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Perche Credimi e superiore al factoring
tradizionale (1/2)

Il modello di valutazione del rischio di Credito e la struttura tecnologica di Credimi

. permettono di prendere decisioni estremamente rapide:

VELOCITA « 48 ore peri clienti del factoring digitale

. una settimana per la decisione su un capofiliera di SCF, 48 ore per i
suoi fornitori e/o clienti

. Credimi permette la cessione anche di una sola fattura, senzaimpegni in termini di
FLESSIBILITA cessioni massive o contrattia lungo termine. Non esistono costi fissiné commissioni
di chiusura del rapporto, Credimi si paga solo se si usa

Il processo dirichiesta di valutazione dura pochi minuti ed & svolto interamente
online, a qualsiasiora e da qualsiasi luogo. Gli unici documenti richiesti sono i
documenti di identita dei soggetti che operano sulla piattaforma (e in qualche caso gli
estratti conto) e non occorre presentare alcun documento cartaceo. Credimi,
grazie alla propria tecnologia, ottiene tutte le informazioni necessarie per una analisi
rigorosa del rischio. Per le operazioni di credito di filiera Credimi offre integrazioni
gratuite con i gestionali aziendali che eliminano anche la necessita di upload delle

AGILITA

fatture.
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Perche Credimi e superiore al factoring
tradizionale (2/2)

Utilizzando Credimi non si sostiene mai alcun costo fisso, e si pagano
esclusivamente gli smobilizzi effettivamente richiesti. Il plafond creditizio viene
attribuito gratuitamente in 48 ore, e resta a disposizione senza pagare alcuna
commissione. Le quotazioni per gli smobilizzi sono gratuite, e non comportano alcun
impegno. Non esistono commissioni di istruttoria, presentazione effetti, assicurazioni,
e non esiste alcun altro tipo di costo, ad eccezione del costo anticipo quotato per ogni
singolo smobilizzo.

La tecnologia permette di modellare le soluzioni di smobilizzo in funzione delle
esigenze dei clienti, molto velocemente e senza costi aggiuntivi. Le richieste sono
gestite dalla nostra squadra di lending manager, disponibili in remoto o pressoil
cliente, nello spazio di poche ore.

PERSONALIZZAZIONE

Il prezzo delle operazioni di Credimi & solo uno, sempre visibile ed espressoin
euro, non sono necessarie formule complesse per il calcolo di tale costo. Tutte le
schede tecniche e la contrattualistica di Credimi sono facilmente accessibili online e
TRASPARENZA sono state sviluppate per facilitare una comprensione immediata, univoca e
trasparente da parte di ogni operatore amministrativo. La contrattualistica di
Credimi & molto piu snella e leggibile di quella del factoring tradizionale, ed &
totalmente digitale, sempre accessibili e scaricabile online.
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Le soluzioni di factoring digitale per le aziende
italiane

CON NOTIFICA CONFIDENZIALE

PRO SOLVENDO

PRO SOLUTO
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I vantaggi delle soluzioni di factoring digitale

di Credimi

CON NOTIFICA

PRO
SOLVENDO

CONFIDENZIALE

CON NOTIFICA

PRO
SOLUTO

CONFIDENZIALE

Il prodotto piu semplice e innovativo di Credimi: permette di dare
accesso al factoring a tutte le aziende Italiane con tutti i vantaggi di Credimi
in maniera semplice e immediata. Preventivo in 48 e nessun onere
operativo per il cliente ceduto

Il prodotto agile per le aziende solide: dedicato alle aziende pil solide
permette di accedere ai benefici della cessione del credito in maniera
autonoma e senza il coinvolgimento del debitore ceduto.

Preventivo in 48 e nessun onere operativo per il cliente ceduto

Il prosoluto piu semplice sul mercato: 'unico prodotto che riesce a
coniugare i benefici del pro-soluto IAS con la semplicita e 'immediatezza di
Credimi. Preventivo in 48, relazione informale con il cliente ceduto e
nessun obbligo di cessione in massa.

Il prosoluto flessibile per le aziende solide: dedicato alle aziende di
grande standing coniuga i vantaggi del prosoluto IAS compliant (cessione a
titolo definitivo e anticipo del 100% della fattura) con la semplicita di
Credimi.
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Agenda

I nuovi strumenti di finanza alternativa e digitale

I prodotti di Credimi

Il factoring digitale
» Il Credito di filiera digitale

Alcuni clienti di Credimi
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Le soluzioni di Credito di filiera digitale di

Credimi

FATTURE PASSIVE

IL REVERSE FACTORING
DI CREDIMI

Il reverse factoring di Credimi permette ai
fornitori del capofiliera di cedere prosoluto
le fatture emesse nei suoi confronti

FATTURE ATTIVE

IL FACTORING MATURITY
DI CREDIMI

Il factoring Maturity di Credimi
permette al capofiliera di cedere prosoluto
le proprie fatture attive nei confronti di una

serie di clienti selezionati che grazie a
Credimi hanno accesso ad ulteriori 60/90
giorni di dilazione
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L'impatto del credito di filiera nelle grandi

aziende

PERCHE ATTIVARE
IL CREDITO DI FILIERA
DI CREDIMI?

| LIMITIDEL FACTORING
TRADIZIONALE
NEL CREDITO DI FILIERA

Il Procurement facendo leva sul'opportunita di accesso al credito che
garantisce per i propri fornitori pué negoziare condizionimigliori o
fornitori migliori

Tesoreria e Finanza possono abbattere il circolante netto grazie alle
dilazioni concesse da Credimi e grazie ad un allungamento dei termini di
pagamento negoziabili con i fornitori a fronte del programma di credito di
filiera

Amministrazione e operations possonoridurre i costi e snellire i
processi di accettazione delle fatture prosoluto, la riconciliazione delle PEC
di notifica grazie allintegrazione dei gestionali ed eliminare e richieste di
cambio IBAN

Onboarding lento e complicato: il capofiliera deve seguire il processodi
onborarding e aiutare il factoring nel processo

Contrattualistica complicata: i factortradizionali prevedono quasi sempre
contratti di lungo periodo complicati e vincolanti (sia per il capofiliera che per i
clienti e fornitori)

Prodotti complicati: i prodotti tradizionali sono complicati e rigidi, da un
punto di vista di utilizzo operativo e di struttura contrattuale
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La forza del Credito di Filiera digitale:
versione reverse (I)

REVERSE FACTORING

| VANTAGGI PER
IL CAPOFILIERA

Il programma di reverse factoring di Credimi permette alle grandi
aziende capofiliera di sostenere la propria filiera di fornitori strategici
dando loro una fonte alternativa di accesso al Credito con le
caratteristiche di velocita, semplicita e convenienza di Credimi:

Velocita: il programma di reverse factoring di Credimi necessita di
una settimana per il set-up operativo e amministrativo.
L’integrazione con i gestionali permette la trasmissione digitale delle
fatture e il monitoraggiodello status delle stesse.

Semplicita: il processo di onboarding dei fornitori € completamente
digitale e seguito in autonomia da Credimi, nessun onere per il
capofiliera

Convenienza: Credimioffre al capofiliera dilazioni aggiuntive
rispetto a quelle gia negoziate per il fornitore per migliorare il proprio
capitale circolante

Revenue Sharing: Credimipermette alla tesoreria dell’azienda di
beneficiare del programma permettendo 'investimento nellABS
backed dai crediti acquistatida Credimi

Trasparenza: Credimi monitora e condivide il rischio di credito dei
fornitori partecipanti al programma con il capofiliera
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La forza del Credito di Filiera digitale:
versione reverse (II)

Il programma di reverse factoring di Credimi permette ai fornitori
REVERSE FACTORING selezionati di accedere al factoring prosoluto a condizioni vantaggiose
(garantite dal rating del partner) con tutti i vantaggi di semplicita,
convenienza e velocita propri di Credimi:

+ Semplicita: il processo di onboarding dei fornitori € completamente
digitale, non e prevista la cessione in massa, l'invio di documenti
cartacei o la sottoscrizione di onerosi contratti di factoring. Non
devono essere aperti conti correnti dedicati

» Convenienza: la modalita prosoluto permette di levereggiare la

| VANTAGGI PER differenza di rating tra fornitore e il capofiliera, a tutto vantaggio del
IL FORNITORE fornitore, piu piccolo e rischioso del capofiliera. Inoltre tale modalita

elimina completamente il rischio di credito in capo al fornitore

* Velocita: appena il capofilierainvia le fatture a credimi, le stesse
vengono prezzate e rese disponibiliper I'anticipo. Una volta
anticipate vengono bonificate e, grazie al Bonifico Urgente, in meno
di 24 la liquidita & disponibile sul conto preferito del fornitore
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Le milestones
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Ottobre Luglio Novembre Gennaio Dicembre Oggi
2015 2016 2016 2017 2017
Credimi SpA  Credimi & Lancio del Lancio del * Oltre 60 M€ di * Oltre 120M€
viene autorizzata programma programma fatture cedute di fatture
fondata e da Banca di credito di factoring Raccolto anticipate
raccoglie I’'ltaliae filiera open commitmentper < Oltre 50
€8,4M di iscritta digitale in market 300M€ di funding richieste di
capitale all'albo degli modalita dedicato a da 4 lending preventivoa
intermediari reverse tutte le partners settimana
finanziari ex factoring aziende Oltre 10 partner
art. 106 TUB italiane capofiliera nel
programma da di
supply chain
factoring
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Alcuni dei clienti del factoring digitale di

Credimi

INNOVaTION MarkeTIng

Leader nel settore conserviero

In 4 anni di crescita continua

Arrivata ad essere #3 nel propriosettore
Utilizza Credimi come strumento
alternativo per finanziare il proprio
capitale circolante

Il Gruppo Epipolié& uno dei principali
player internazionali delle Gift Card
Leader in Europacon circa 250 Aziende
Partner

Usa Credimiper smobilizzare il
circolante e liberare risorse fondamentali
per sostenere questo livello di crescita

MOTOR[®

BERTIJGROUP SPA

MotorK una societa digital in grande
scaleup

Si occupadi marketing per l'industria
dell’auto

Nel 2017 ha raccolto 10M$ di aumento

di capitale

Usa Credimi pervalorizzare il proprio
circolante in maniera digitale e flessibile

Il gruppoBertié uno dei leader italiani per
vendita di cereali e prodotti zootecniciper
la mangimistica.

Il fatturatoin costante crescita ha
raggiunto gli80M€lo scorsoanno

Per vocazione alla continua ricerca di
innovazione Berti finanziail suo circolante
con Credimi
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Alcuni dei partner di credito di filiera digitale
di Credimi

(A ARISTON

THERMO GROUP

s

A
PittaRosso

* Leader mondiale nel settore del comfort
termico

+ 1,4MId€ di fatturato consolidato

+ Oltre 7.000 dipendentiin

* Presentein oltre 150 paesi

« Utilizza Credimi come partner per
il credito difiliera per i fornitoriitaliani

« 200fornitoriin target

+ Marchio delfashionItaliano
* Oltre 400M<€ di fatturato consolidato
+ Oltre 1.800dipendentiin
* Oltre 200 Negozi in italia e all'estero
« Utilizza Credimi come partner per
il credito difiliera per i fornitoriitaliani
« 40 fornitoriin target

JIMMY |
CHOO

Yachtline® -
1618

Marchio storico delfashion

Oltre 400M£ di fatturato consolidato
Oltre 1.300 dipendentiin

Utilizza Credimi come partner per

il credito difiliera per i fornitoriitaliani
50 fornitoriin target

Boutique dell’arridamento di interni per
GigaYacht

Oltre 40ME€ di fatturato consolidato

Oltre 150 dipendentiin

Ha partecipato all'arredamento dei piu grandi
e lussuosi yach varati negli ultimi 10 anni
Utilizza Credimi come partner per

il credito difiliera per i fornitori strategici
20 fornitoriin target
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