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Una definizione di locazione operativa 

La locazione operativa è una formula tramite 
la quale alcuni beni strumentali vengono 
acquistati da un soggetto detto locatore e dati 
in locazione al cliente finale detto locatario. 

In tal modo il cliente può utilizzare gli strumenti 
necessari all’attività d’impresa per una durata 
prestabilita dietro pagamento di un canone 
periodico. 
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Una definizione di locazione operativa 

Fornitore            Locatore           Cliente finale

Canone periodico 

Bene al termine del contratto di locazione 

Bene necessario all’attività 



Differenze tra locazione operativa e leasing
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Differenze tra locazione operativa e leasing

Le due formule si differenziano perché 
solitamente la locazione operativa non prevede la 
possibilità da parte del cliente finale di 
riscattare il bene al termine del contratto.
Nel leasing finanziario è invece un requisito 
fondamentale. 
Inoltre il canone periodico della l.o. 
comprende sia la componente di utilizzo del 
bene che quella relativa ai servizi accessori. 
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Differenze tra locazione operativa e leasing

La locazione operativa non prevede una durata 
minima del contratto ai fini della deducibilità 
fiscale. 
Al termine del contratto, il valore di vendita del 
bene al fornitore viene determinato da una 
formula prefissata nel momento della stipula 
dello stesso. 



I vantaggi della locazione operativa

Vantaggi per il fornitore e per il cliente 
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I vantaggi per il cliente

Vantaggi economici: 
- I costi della formula sono certi e quindi 

programmabili
- Si acquisisce la disponibilità del bene senza

acquistarlo
- Possibilità di disporre sempre delle tecnologie

più avanzate (non si assume il rischio di 
obsolescenza e si eliminano i costi di 
smaltimento del bene)
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I vantaggi per il cliente

Vantaggi fiscali: 
- Il canone della l.o. è interamente

deducibile ai fini IRES e IRAP
- Non avendo la proprietà del bene, non c’è 

segnalazione in Centrale Rischi
- Non vengono intaccate le linee di credito

bancarie né la liquidità aziendale
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I vantaggi per il fornitore

Vantaggi finanziari: 
- Si dispone immediatamente dell’importo 

totale (si evitano dilazioni di pagamento)
- Non ci sono rischi di credito né spese di 

recupero
- Viene migliorato il cash-flow societario 
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I vantaggi per il fornitore

Vantaggi commerciali: 
- Si propone al cliente un’alternativa alla 

vendita molto semplice
- Si possono formulare contratti flessibili in 

base alle singole esigenze, includendo anche 
manutenzione e/o assistenza

- Si fidelizza il cliente 


