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Struttura di Private Equity Partners

PRIVATE EQUITY PARTNERS S.p.A.

Società finanziaria fondata nel 1989 e 

interamente controllata da Fabio Sattin e Giovanni Campolo 

SOCIETA’ PARTECIPATE

100%

PEP - INVESTIMENTI 

DIRETTI

(inclusi co-investimenti)

Investimenti dei Fondi

Fondi gestiti

PRIVATE EQUITY 

PARTNERS

FUND IV

Euro 300 milioni

JP MORGAN

ITALIAN

FUND III

Euro 200 milioni

CO-INVESTMENT 

PARTNERSHIPS/ 

CLUB DEALS

PRIVATE EQUITY PARTNERS SGR S.p.A.

Gennaio 2002

EQUITA PEP Holding S.r.l.

(50% PEP – 50% Equita)

50%

EPS EQUITA PEP 

SPAC  2 S.p.A.

Quotata in maggio 2018

Euro 70 milioni

ICF GROUP S.p.A.

via 

EPS Equita PEP SPAC 

S.p.A.

Quotata in agosto 2017
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Private Equity Partners –
Investimenti e track record

Sagittario

Equita PEP 

Holding 

S.r.l.

http://www.mecaer.ca/


4

Private Equity Partners - IPO

Art’é S.p.A.

Acquisita a maggio 1999.

Quotata sul Nuovo Mercato (LSEG 

– Borsa Italiana) a maggio 2000

Datamat S.p.A.

Acquisita a novembre 1999.

Quotata sul Nuovo Mercato (LSEG 

– Borsa Italiana) a ottobre 2000 

Negri Bossi S.p.A.

Acquisita ad aprile 1999.

Quotata nel segmento Star del 

mercato MTA (LSEG – Borsa 

Italiana) a novembre 2001 

Marr S.p.A.

Acquisita a maggio 2003.

Quotata nel segmento Star del 

mercato MTA (Borsa Italiana –

LSEG) a giugno 2005 

Marazzi Gruppo Ceramiche 

S.p.A.

Acquisita a dicembre 2004.

Quotata nel mercato MTA (Borsa 

Italiana - LSEG) a febbraio 2006 

Nuvò srl (H-Farm)

Acquisita nel maggio 2011 e venduta a 

H-Farm S.p.A. nel 2015 in vista della 

quotazione.

Quotata nel Mercato AIM (Borsa 

Italiana - LSEG) a novembre 2015

Trevisan S.p.A.

Acquisita a luglio 2002.

Quotata nel segmento Star del 

mercato MTA (Borsa Italiana –

LSEG) a novembre 2003 

Giordano Vini S.p.A. 

(Italian Wine Brands S.p.A.)
Acquisita a marzo 2007 e venduta alla

SPAC IPO Challenge.

Quotata come Italian Wine Brands S.p.A. 

nel Mercato AIM (Borsa Italiana - LSEG) 

a gennaio 2015

EPS Equita PEP Spac 2 S.p.A. 

Fondata a gennaio 2018.

Quotata nel Mercato AIM (Borsa 

Italiana - LSEG) a maggio 2018

ICF Group S.p.A. 

(via EPS Equita PEP Spac S.p.A.)

Fondata a luglio 2017.

Quotata nel Mercato AIM (Borsa 

Italiana - LSEG) ad agosto 2017

Natuzzi S.p.A.

Acquisita a settembre 1991.

Quotata sulla Borsa di New 

York (NYSE) a maggio 1993
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Investments by stage
2017 – Market statistics – % of Amount & Number of companies

Buyout

71.4%

Seed

0.9%

Start-up

4.8%Later-stage 

venture

3.2%

Growth

capital

16.1%

Rescue / 

Turnaround

0.5%

Replacement 

capital

3.1%

Buyout

15.9%

Seed

14.6%

Start-up

29.7%

Later-stage 

venture

9.1%

Growth

capital

28.5%

Rescue / 

Turnaround

0.9%

Replacement 

capital

1.3%

% of Amount % of Number of companies

Venture Capital €6.4bn

Buyout €51.2bn

Growth €11.5bn

Venture Capital 3,756 Companies

Buyout 1,171 Companies

Growth 2,107 Companies

Source: Invest Europe / EDC 

INV. EU

2017 - 27
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Overview – All Private Equity
Fundraising, Investments and Divestments

1997-2017 - Industry statistics - Amount With data on more than 

1,250 European private 

equity firms, the 2017 

statistics cover 89% of the 

€640bn in capital under 

management in Europe. 

Invest Europe statistics explained: This graph shows ‘industry statistics’ capturing activity by private equity firms’ European offices. In the 

following presentation most statistics on investments and divestments are reported as ‘market statistics’. These capture activity based on the 

location of portfolio companies in Europe. This data is available from 2007. 

Source: Invest Europe / Thomson Reuters (2000-2006) & Invest Europe / EDC (2007-2017) 

INV. EU

2017 - 1
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V 38
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La via italiana al Private Equity

Ronald P. Spogli
Ex Ambasciatore degli Stati Uniti d’America

Il Mondo, 29 febbraio 2008

“I dati testimoniano che il private equity nel vostro paese è un mercato in
crescita e possiamo affermare che esiste una sorta di Italian Way basata
soprattutto su operazioni di espansione e consolidamento dell’attività
imprenditoriale.

Si ricorre principalmente a questo strumento per far crescere le proprie
aziende, per rafforzare e affrontare così in modo ottimale le nuove sfide dei
mercati.”

V 39
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Ricambio generazionale e Private Equity: 
l’opinione di Banca d’Italia

“Gli intermediari specializzati nel capitale di rischio possono agevolare la crescita delle

piccole e medie imprese, contribuire al rafforzamento della struttura manageriale, favorire

l’accesso ai mercati di borsa, accompagnare il ricambio generazionale. La proprietà

familiare è un asse portante del nostro capitalismo; l’identificazione dell’imprenditore con

l’impresa è un motore di sviluppo. Proprio per questo sono essenziali gli strumenti che ne

agevolino il ricambio, se necessario. Quando la proprietà familiare perde il gusto del rischio

creativo, quando la ricchezza investita nell’azienda comincia ad essere vista solo come

fonte di rendite o di benefici privati del controllo, l’immobilismo proprietario può diventare

un freno alla crescita dell’impresa, la avvia al declino. E’ allora che maggiore diviene per

l’impresa il bisogno di questi intermediari; massimo il guadagno potenziale che tutti

realizzerebbero con il cambio della guardia; massima, a volte, anche la resistenza dei

proprietari.

L’allora Governatore della Banca d’Italia, Mario Draghi, nelle sue

considerazioni conclusive del maggio 2007, dice testualmente:

V 1

Fonte: Banca d’Italia, Considerazioni Finali, Assemblea Ordinaria dei Partecipanti, Roma, 31 maggio, 2007, pag. 15.
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Private Equity e quotazione in borsa

“Vi è uno stretto legame tra la diffusione degli intermediari finanziari

specializzati e lo sviluppo della Borsa. Oltre un terzo delle aziende italiane che si

sono quotate tra il 1999 ed il 2006 è stato assistito da operatori di private equity,

ampliando un accesso al mercato borsistico che in Italia è finora rimasto per lo

più limitato alle imprese di grandi dimensioni ed è molto al di sotto, per

capitalizzazione, rispetto agli altri paesi industriali.”

Mario Draghi

Ex Governatore della Banca d’Italia

Considerazioni Finali maggio 2007:

V 40

Fonte: Banca d’Italia, Considerazioni Finali, Assemblea Ordinaria dei Partecipanti, Roma, 31 maggio, 2007
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Società quotate e PIL dei principali paesi 
europei

Paese

Numero
Società 

quotate (Ott. 
2014)

PIL 2013
(EUR mln)

Mercato

Germania 705 2.737.600 Deutsche Borse

Francia 1.030 2.059.852 Euronext Paris

Regno Unito 2.467 1.899.098
London Stock 

Exchange

Italia 339 1.560.024 Borsa Italiana

Spagna 206 1.022.988 Bolsa Española

Turchia 235 617.794 Borsa İstanbul

Olanda 148 602.658
Euronext

Amsterdam

Svizzera 272 489.673
SIX Swiss 
Exchange

Fonti: Eurostat, Borse dei rispettivi Paesi

Y 1
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Struttura finanziaria delle imprese (dati 2014)

Y 2

Fonte: Ministero dello Sviluppo Economico; dati 2014
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PIL italiano vs società partecipate da 
Private Equity

Y 8

(*) Il CAGR del PIL si riferisce al periodo 2006-2016

Fonte: ISTAT, AIFI e analisi PwC. L’impatto economico del private Equity  e del Venture Capital in Italia, pWc, 2018
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Società partecipate da Investitori finanziari e 
FTSE MIB a confronto

Y 5

Fonte: Aifi, 2013
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Disintermediation in financial markets

X 125

➢ It started after the financial turmoil in 2008

Direct access in the capital market

➢Twofold trend 

Bypass intermediation

➢ Caused by the high cost of intermediation and unprofitable credit conditions

Reduction of the value of intermediation
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Disintermediation in Private Equity

X 127

• Increasing trend in direct investment by institutional investors

• Trend supported by:

• Better results obtained by direct investors

• Better results of solo investors within direct investments

Source: Fang, Lily H. and Ivashina, Victoria and Lerner, Josh, The Disintermediation of Financial Markets: Direct Investing in Private Equity (September 

3, 2014). Journal of Financial Economics (JFE), Forthcoming



Il confine tra
Private Equity e Private Debt
diventa sempre meno definito
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Structure of assets under management 
at KKR and Blackstone

X 136

$20

$20

billion

$56

billion

$14

$42

KKR Portfolio

Assets under management

$115

billion

$8
$3 $3 $26

$24

$48

$13

$13

billion

$111

billion

Blackstone Portfolio

Assets under management $434

billion

$75

$115

$138

$105

$42

$73

Source: Favaro & Neely, 2011 – KKR Investor Presentation November 2017 - Blackstone Reports Fourth Quarter and Full Year 2017 Results, 

February 1, 2018
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The Blackstone Group L.P. (“Blackstone”)

X 136a

➢ An Industry Leading 20+ Year Investment Record

➢ Consistent Investment Management Through Cycles

➢ Compelling Synergies Across Businesses

➢ Market Leading Advisory Businesses in M&A, Retructurings and Funds Placement

Blackstone Profile

NYSE: BX

Share Price: $37.16 (1)

Market Capitalization: $44.7 billion (1)

Total AUM: $439.4 billion (2)

Total Employees: > 2.300 (2)

Investment Professionals: > 1.000

Management Committee

Stephen A. Schwarzman

Jonathan D. Gray

Hamilton E. James

J. Tomilson Hill

Bennett  J. Goodman

James W. Breyer

Sir John Hood

Rochelle B. Lazarus

Jay Light

The Right Honorable Brian Mulroney

William G. Parrett

Principal Investment Businesses

Private Equity 

(BCP)
Real Estate

(BREP)

Credit

(GSO)
Hedge Fund

Solutions

$119.5 Billion AUM(2) $119.4 Billion AUM(2) $123.1 Billion AUM(2) $77.4 Billion AUM (2)

(1) Bloomberg, as of October, 10 2018           (2)   AUM and employee count for all Blackstone employees, as June 30 2018.

Source: Blackstone Reports Second Quarter 2018 Results – July, 19 2018
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GSO Can Address The Full Spectrum of 
Financing…

X 136c

Senior 

Debt

2nd Lien/

Mezzanine

PIK Preferred/

Convertible
Equity

Funds

Available

Loan-to-

Value

Target

European

Senior

Debt Fund I

€5.0bn 

30 – 65% 60 – 85% 70 – 100%

Capital Opportunities Fund II: $4.25bn

Capital Solutions Fund II $5.1bn

GSO Can Invest €100m – 750m Per Transaction on a Take-and-Hold Basis
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Y 132

Private Equity, le 
opportunità per 
un vero decollo in 
Italia

di Fabio L. Sattin, 
Il Sole 24 Ore 

22 giugno 2018
Pag. 20



Private Equity non vuole dire solo fondi chiusi

Diversi strumenti per diverse esigenze



23

Possible alternative private equity 
investment schemes

X 153

Not only traditional closed/ended funds but also:

Permanent

capital 

vehicles

(Evergreen 

funds)

Hybrid funds

(fixed term / 

evergreen)

“Growth

capital”

(Private debt)

Listed

private 

equity funds

Mezzanine

Funds

• Sponsored

•Not sponsored

•Listed / 

not listed

Umbrella

funds

SPACs
(single deals / 

multi deals)

• Private sponsor

• Institutional sponsor

• Pre-IPO (tailored IPO 

Clubs)

Co-investment

agreements

•Formal

• Informal

Club deals

• Private individuals

• Family offices

• Financial 

institutions / 

Investment banks

Holding 

companies

(listed / not listed)

• Corporate

• Financial

• Investment clubs

Search

funds



Permanent Capital
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NB Aurora – The first permanent capital 
vehicle

Y 131

1st SICAF to arrive on the market after the implementation of 

new legislation dedicated to AIFs

Company Details

Company
NB Aurora S.A. 

SICAF-RAIF

Market
MIV – Professional 

Segment

Industry Financials

Ticker NBA

Country of 
Incorporation

Luxembourg

Transaction Details

Listing Date 04.05.2018

Class A Ordinary Shares 15,000,000

Class B Ordinary Shares 150,000

Special Shares 50,000

Share Capital at IPO € 150 Mn

Market Cap (Sept. 2018) € 128 Mn

Investment policy

A Luxembourgish SICAF-RAIF in the 

form of an investment company with

fixed capital that operates in the private 

equity market focused on investing in 

Italian SMEs and funds.

Key peculiarities:

• Promoted by Neuberger Berman.

• Private Equity portfolio company.

• First investment has been the 

acquisition of 44.55% of the units of 

Fondo Italiano d’Investimento.

• NBA will invest in lower mid-market

companies with sales typically between

€30 Mn and €300 Mn.

Company Profile Listing Story

• NB Aurora is the first permanent capital 

vehicle to be listed on the MIV market 

following the implementation of the new 

regulation dedicated to AIFs.

• The SICAF is engaged in supporting the 

financing and growth of SMEs in order to 

promote their geographic and product 

expansion.

• NB Aurora raised € 150 Mn at its IPO.

• The raised capital is being allocated to 

minority equity investments in unlisted 

Italian SMEs, supporting their growth 

and internationalization.

Source: Equity Capital Markets Report,  January to September 2018, Borsa Italiana



SPACs
Special Purpose Acquisition Companies
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Cos’è una SPAC

I capitali raccolti nell’IPO da investitori qualificati e professionali sono destinati ad essere impiegati per
un’operazione di acquisizione di una società target, in qualsiasi modalità, inclusa l’aggregazione
mediante conferimento o fusione (la c.d. Business Combination)

La SPAC, Special Purpose Acquisition Company, è un veicolo, privo di attività operative, che viene 
costituito da un team di promotori per raccogliere capitali sul mercato attraverso la quotazione in borsa

La SPAC ha 24 mesi di tempo dall’IPO per identificare ed acquisire la target; in mancanza, sarà liquidata
e gli investitori completamente rimborsati.
L’acquisizione della target deve essere approvata in assemblea da almeno il 70% degli investitori della
SPAC.
Gli investitori che non approvano l’acquisizione possono esercitare il diritto di recesso ed essere
interamente rimborsati delle somme investite.
Ad esito della Business Combination, le azioni della società target saranno quotate in borsa

I promotori della SPAC sono essi stessi «imprenditori» che investono nel progetto professionalità,
capitale proprio e anni di lavoro, perseguendo la creazione di valore per l’imprenditore e gli investitori.
La qualità e lo standing dei promotori sono requisiti fondamentali alla base del successo

SPAC

4
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Vantaggi di scegliere una SPAC

E’ uno strumento di investimento flessibile e trasparente, caratterizzato da un 
allineamento di interessi fra le parti coinvolte

Flessibilità e 
trasparenza

Rende il processo di quotazione certo; tutto l’iter di quotazione è già stato svolto 
precedentemente dai promotori, con conseguenti significativi risparmi sia di costo che 
di tempi 
I promotori sono garanti anche della qualità degli investitori selezionati

Quotazione 
certa

E’ in grado di fornire ingenti risorse finanziarie che possono essere utilizzate per 
supportare la crescita e lo sviluppo della target, sia organicamente che attraverso 
acquisizioni, ma anche per acquisto diretto di quote/azioni 

Accesso a 
risorse 

finanziarie 

E’ lo strumento meno invasivo per la gestione di tematiche di cambio generazionali o 
per promuovere processi di aggregazione industriali

Strumento 
non invasivo 

Conserva tutti i vantaggi tipici del private equity pur eliminandone gli effetti 
potenzialmente distorsivi (definizione di patti parasociali, richiesta di diritti di corporate
governance, rilascio di diritti di trascinamento - drag along right - in caso di vendita 
della società, ecc.)

Eliminazione 
effetti 

distorsivi 
private equity

SPAC

5
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How does a SPAC work?

SPAC

9

Completion of the IPO

SPAC looks for a target company to acquire

SPAC finds a target within the deadline SPAC does not find a target within the deadline

The business combination is presented to shareholders

The majority of shareholders votes “yes” The majority of shareholders votes “no”

Shareholders that voted “no” exercising redemption 
rights do not exceed a given threshold (i.e. 30%)

SPAC acquires the target company, 
which becomes public

Shareholders that voted “no” exercising redemption 
rights exceed a given threshold (i.e. 30%)

SPAC is liquidated and trust is 
distributed to shareholders

Founders’ shares and warrants become exercisable

Acquisition completed

Liquidation
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Stock Exchanges that admit listing of SPACs

SPAC

9

Country or area Stock Exchange

United States of America

• American Stock Exchange (AMEX)
• New York Stock Exchange- Euronext (NYSE)
• National Association of Securities dealers Automated Quotations (NASDAQ)
•Over-The-Counter Bullettin Board (OTC_BB)

Canada •Toronto Stock Exchange

United Kingdom • London Alternative Investment Market (AIM)

Germany • Frankfurt Stock Exchange (FSE)

Italy
• Electronic Market for Investment Vehicles (MIV)
• Italian Alternative Investment Market (AIM)

Nordic Europe • NASDAQ OMX

Europe • Euronext

South Korea
• Korean Stock Exchange (KRX)
• Korean Securities Dealers Automated Quotations (KOSDAQ)

Singapore • Singapore Stock Exchange (SGX)

Malaysia • Bursa Malaysia Securities (MYX)
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L’attività delle Spac o simil-Spac attive in 
Italia – Parte 1

SPAC

9

Raccolta mnl
di €

Data quotazione Mercato quotazione Spac Società target
Data quotazione 

Target

Italy 1 Investments sa 150 Gennaio 2011 Miv IVS spa Maggio 2012

Made in Italy 1 spa 50 Giugno 2011 Aim Italia Sesa spa Febbraio 2013

Ipo Challenger (1) 52 nd Bond privato Italian Wine Brands spa Gennaio 2015

Space 130 Dicembre 2014 Miv Fila spa Giugno 2015

Industrial Stars of Italy 50 Luglio 2013 Aim Italia Lu-Ve spa Luglio 2015

GreenItaly 1 spa 35 Dicembre 2014 Aim Italia Zephyro spa (ex Prima Vera) Dicembre 2015

Capital for Progress 1 51 Settembre 2015 Aim Italia GPI Dicembre 2016

Glenalta Food 80 Novembre 2015 Aim Italia Gruppo Orsero Febbraio 2017

Space 2 (3) 155,15 Luglio 2015 Miv Avio spa Aprile 2017

Industrial Stars of Italy 2 50,5 Maggio 2016 Aim Italia SIT Group Luglio 2017

Innova Italy 1 100 Ottobre 2016 Aim Italia
Fine Foods & Pharmaceuticals NTM 

S.p.A.
Settembre 2018

IPO Club (2) 130 In raccolta Fondo chiuso privato - -

Crescita 130 Marzo 2017 Aim Italia Cellular Italia Maggio 2018

Space 3 (4) 152,85 Aprile 2017 Miv Aquafil Dicembre 2017

Note

(1) Tecnicamente non si tratta di una Spac, perché la società non è stata quotata, ma ha emesso obbligazioni convertibili in azioni della target potenziale in occasione dell’ipo

della target

(2) Tecnicamente non si tratta di una Spac, ma di un fondo chiuso che sarà promotore di più Spac

(3) In origine ha raccolto 308 milioni, poi è stata scissa al momento della business combination e a Space 3 sono stati apportati 152,85 milioni

(4) Spin-off da Space 2

Fonte: Spac Report, Be Beez, Settembre 2018; Borsa Italiana ottobre 2018

SPAC

21a
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L’attività delle Spac o simil-Spac attive in 
Italia – Parte 2

SPAC

9

Raccolta mnl
di €

Data 
quotazione

Mercato quotazione 
Spac

Società target
Data quotazione 

Target

Glenalta 100 Luglio 2017 Aim Italia Gruppo CFT Luglio 2018

Sprint Italy 150 Luglio 2017 Aim Italia - -

Eps Equita Pep SPAC (5) 150 Agosto 2017 Aim Italia Ind. Chimiche Forestali Maggio 2018

Capital for Progress 2 65 Agosto 2017 Aim Italia ABK Group Entro fine 2018

Industrial Stars of Italy 3 150 Ottobre 2017 Aim Italia - -

Spactiv 90 Ottobre 2017 Aim Italia - -

IDeaMI 250 Dicembre 2017 Aim Italia - -

Space 4 500 Dicembre 2017 Miv - -

Spaxs 600 Gennaio 2018 Aim Italia Banca Interprovinciale -

Alp.I 100 Febbraio 2018 Aim Italia - -

VEI 1 100 Febbraio 2018 Aim Italia - -

Life Care Capital 140 Marzo 2018 Aim Italia - -

Gabelli Value For Italy 110 Aprile 2018 Aim Italia - -

EPS Equita Pep SPAC 2 (6) 74,36 Maggio 2018 Aim Italia - -

Archimede 47 Maggio 2018 Aim Italia - -

TheSpac 60 Agosto 2018 Aim Italia - -

TOTALE RACCOLTO 3.948,50

TOTALE INVESTITO 976,35

TOTALE DA INVESTIRE 2.972,15

(5) In origine ha raccolto 150 milioni, è stata scissa al momento della business combination e a EPS Equita PEP SPAC 2 è 

stato apportato circa la metà del capitale

Fonte: Spac Report, Be Beez, Settembre 2018; Borsa Italiana ottobre 2018

SPAC

21b
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Le SPAC in Italia

SPAC

16

€ 130m - Miv
€ 150m - Miv

€ 130m - AIM

€ 50m - AIM
€ 250m - AIM

€ 155m - Miv

€ 153m - Miv

€ 500m - Miv

€ 50m - AIM

€ 50m - AIM

€ 150m - AIM

€ 35m - AIM

€ 90m - AIM

€ 51m - AIM

€ 65m - AIM

€ 80m - AIM

€ 100m - AIM

€ 100m - AIM

€ 150m - AIM

€ 150m - AIM

€ 74m - AIM

€ 90m - AIM

€ 100m - AIM

€ 100m - AIM

€ 150m - AIM
€ 110m - AIM

€ 47m - AIM

Ultimo aggiornamento: settembre 2018

€ 60m - AIM

Dal 2011 sono state lanciate in Italia 31 SPAC e raccolti complessivamente circa €3,9 miliardi di cui quasi 

€3 miliardi ancora in attesa di trovare la giusta target…
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Evoluzione del numero e dei capitali raccolti 
delle Spac in Italia

SPAC

26
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Dimensione media delle IPO in Italia (Spac)

SPAC

27

Fonte: First Capital Spac Index, 2018
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IPO tradizionali e via Spac su AIM Italia

SPAC

31

Fonte: First Capital Spac Index, 2018
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Campione di SPAC nel mercato USA per data 
di quotazione

SPAC

20

Fonte: SpacAnalytics aggiornato al 12/06/2018
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BC di successo e SPAC liquidate in USA –
2003-2018

SPAC

22

Fonte: SpacAnalytics aggiornato al 12/06/2018

16881

51
Completate

Liquidate

Pending
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Capitali raccolti dalle IPO delle SPAC nel 
mercato USA

SPAC

24

Fonte: SpacAnalytics aggiornato al 12/06/2018



Club Deals
(I.D.B. CASE)
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Club deals – Key characteristics

CD 2

• Tailor-made approach

• Timing defined on a case-by-case basis

• “Choose the investors” Competitive advantage

• Synergies with club members

• Flexibility on structures

• Deal-by-deal approach

• Fees structure defined case by case
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IDB - Structure

CD 1

I.D.B.
Italian Design 

Brands S.p.A.

Management

Operating partners

Investindesign (club)

2 Sponsors: PEP –

Creazione di Valore

13 club members (investors)

Gervasoni

Group

Meridiani

Group

Cenacchi

International 

S.r.l.

> 51%

51%100% 100% 100% > 51%

Saba Italia

S.r.l. Others
Indaco

S.r.l.

57%

Davide Groppi

S.r.l.

100%
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